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I	CONGRESO	CPI	EN	SALUD	



 
El grupo de Oncoloía Médica 
Translacional del Instituto de 
Investigación Sanitaria de Santiago de 
Compostela  (IDIS) 
 
13 oncólogos e outros 50 profesionales 
de distintas disciplinas (psicólogos, 
enfermeiros, auxiliares, biólogos, 
químicos, etc).  
 
Los dos jes de actividade son:  
 

•  Asistencia médica   
•  Investigación translacional.  
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METASTASIS		
El	mayor	reto	clínico	en	

Oncología	
EL	CANCER	DE	OVARIO	ES	UN	PROBLEMA	



ESTRATEGIAS	ACTUALES	EN	CANCER	DE	OVARIO	

ü  Hacía	más	 de	 una	 década	 que	 no	 se	 habían	 producido	 novedades	 terapéuticas	 en	 el	 cáncer	 de	
ovario	 en	 lo	 que	 a	 tratamiento	 farmacológico	 de	 primera	 línea	 se	 refiere,	 hasta	 la	 aprobación	 de	
Bevacizumab	 por	 la	 EMA	 en	 el	 año	 2011,	 el	 primer	 tratamiento	 biológico	 para	 cáncer	 de	 ovario	
avanzado.	
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Qual	DF	&	Jouyce	JA.	Nat	Med.	2013	
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CREAR UNA TRAMPA 
PARA CELULAS 

TUMORALES 

Proponemos	una	nueva	forma	de	luchar	contra	el	cáncer	basada	en	el	mecanismo	mediante	el	cual	una	
célula	tumoral	es	capaz	de	salir	de	un	tumor	primario	y	anidar	en	otro	tejido	donde	va	a	formar	una	

metástasis	
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q Generar	una	nueva	familia	de	
patentes	que	protege	el	
diseño	del	dispositivo	final	en	
los	principales	mercados	de	
aplicación:	

		

q Generar	 todos	 los	 datos	 pre-
clínicos	para	demostrar	modo	de	
acción,	 eficacia	 y	 seguridad	 del	
dispositivo	médico	de	captura	

q CONSTITUIR	EMPRESA:	
Equipo	implicado	en	el	proyecto		

•  Perfil	gestor	del	proyecto	con	responsabilidad	en	la	gestión	
de	los	recursos,	las	tareas	y	plazos	del	proyectos,	la	
propiedad	intelectual,	y	en	toma	de	decisiones	estratégicas;	

•  Perfil	investigador	con	responsabilidad	en	los	resultados	de	
investigación	y	en	la	aplicabilidad	clínica	del	proyecto.	
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Figure	1:		Device	Implantation	During	
Laparatomy	Procedure	(Day	0)		

Figure	2:		Laparoscopic	Device	
Removal	Using	Endobag	(Day	30)		
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Retorno	para	Galicia:	
•  Generación	de	puestos	de	trabajo	altamente	cualificado		
•  Captación	de	financiación	y	retorno	económico	(nuevas	indicaciones;	nuevos	prototipos/	ensayo	

clínico	a	nivel	nacional)	
•  Creación	de	conocimiento	y	propiedad	intelectual	(2	solicitudes	de	patentes	europeas)	
•  Inversión	en	investigación	como	un	motor	de	desarrollo	de	nuestra	sociedad	

Implicación	real	en	investigación:	
•  Como	Servicio	de	Salud	creemos	que	es	importante	la	investigación	para	mejorar	la	salud	de	

nuestra	sociedad	
•  Creación	de	un	modelo	de	transferencia	pionero	en	el	entorno	de	salud	

Correcto	entorno	legal	para	el	desarrollo	del	proyecto:	
•  Seguridad	para	los	investigadores	(vinculación	al	proyecto)	
•  Seguridad	para	los	inversores	(sólo	han	de	asumir	el	riesgo	“científico”;	en	el	proyecto	está	

implicada	la	institución	creadora	y	usuaria	de	la	tecnología)	
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	A	Joint	Collaboration	To	Develop	
A	Novel	Tumor	Cell	Trap	Device			

MTrap	Inc.	

Study	Sites	

Spanish	biotech	company	
providing	scientific,	research	&	
development,	and	preclinical	
research	services	to	the	company;	
founding	company	shareholder	

U.S.	biomaterials	company	
providing	product	development,	
manufacturing,	&	quality	systems	
services	to	the	company;	founding	
company	shareholder	

Spanish	foundation	providing	the	
original	funding	for	the	company	
project	and	intellectual	property;	
founding	company	shareholder	

Spanish	research	institutions	
participating	in	the	Phase	I	clinical	study	-	
e.g.,	University	of	Santiago	de	
Compostela,	Vall	d’Hebron,	MD	Anderson	
Madrid	

JOIN	
VENTURE	

INVESTORS		
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CT	scan:	low	sensitivity	

uncertainty	for	
	oncologists	and	patients	
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12-weeks CT

Prediction	of	therapy	response	based	on	CTC-biomarker	analysis	

Staging CT

1 month
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Valorization and Commercialization 

Phase	I	(definition	of	the	product):	
•  Regulatory	Pathway	(Self	Test	IVD)	
•  IP	Strategy	(Freedom-to-Operate	Analysis)	
•  Market	access	(Market	Opportunity:	Panel	of	Experts	and	Cost-Effectiveness	
Analysis)	

Phase	II	(final	development	of	the	product):	
•  QMS	compliance	
•  Technical	File	
•  CE-Mark	and	Commercialisation	



PrediCTC	represents	an	attractive	example	of	precision	medicine,	demonstrating	the	potential	of	
liquid	biopsy	in	the	management	of	patients	in	oncology.		
	
The	competitive	advantage	of	PrediCTC	vs.	the	CT	scan	as	the	standard	technique	in	monitoring	of	
patients	has	been	demonstrated	by	the	preliminary	clinical	data	in	a	global	cohort	of	93	mCRC	
patients,	effectively	classifying	them	into	responders	and	non-responders	after	only	one	cycle	of	
chemotherapy,	with	a	minimally	invasive	blood	sample,	and	with	an	improved	sensibility.	
	
The	reduction	in	toxic	secondary	effects	and	costs	of	inefficacious	cycles	of	chemotherapy	represent	
the	principal	benefits	of	PrediCTC.	The	regulatory	roadmap	is	clear	and	reasonable	in	terms	of	costs	
and	time	to	market.	
	
Nevertheless,	the	limitations	in	the	IP	protection	and	in	the	implementation	in	the	clinical	practice	
represent	two	major	concerns	to	effectively	transfer	PrediCTC	into	the	market.	

The decision 



A	different	commercialization	strategy,	based	on	know-how	and	a	
centralized	laboratory,	and	more	advanced	third/fourth	lines	of	
chemotherapy	as	a	different	target	population	where	PrediCTC	could	
demonstrate	an	additional	benefit	in	terms	of	quality	of	life,	are	
potential	alternatives	for	the	efficient	transfer	of	PrediCTC	into	the	
market.	

The future 


