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Proyecto europeo de compra publica pre-comercial (PCP)
cofinanciado por la UE a través del programa Horizon 2020
en el ambito de PH(C-27-201l5: Self-management of health
and disease and patient empowerment supported by ICT

Fb 201b-2019 (3afios) f%ig
HUM€ (2.8M€ dedicado a compra)

Socios: 4 regiones Europeas

— ACIS-Agencia de <conocimiento en Salu 5 :
Galicia

— SALUD-Servicio Aragonés de Salud. Aragon

— C(Central Denmark Region

— GSC SESAN- Service Numérique de SanteIl e- F
Francia 32

Galicia : . [
3 organizaciones 5 A%gg RO\ ™Y :
e European Health Futures Foundation /{QQ e
e Kokomo W/f>h ‘

o M&(C.Saatchi /A S N Ceae



Objetivo

e Objetivo:
— Empoderamiento de pacientes para una mejor informacidn
y mejora de los sistemas de comunicacién-.

— Promover la adherencia de los pacientes y minimizar la
no-adherencia-

e En quien:

— Pacientes con DIABETES. EPOC o Insuficiencia cardiaca
congestiva

 Common challenge

— Aumentar conocimiento sobre la adherencia al
tratamiento

— Proveer informacioén sobre auto-cuidado
— Promover el desarrollo de habitos saludables
— Monitorizar el cumplimiento del plan de cuidados

— Facilitar la comunicacidn entre pacientes vy
profeésionales



Common Challenge

e Soluciones genéricas vy
flexibles

e No intrusivas
e Multidiseases

* Adaptables contexto vy
perfil de paciente

e Escalables
e segquras




Resumiendo
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Compra Pudblica de Compra Contratos a adjudicar

bienes y servicios . . mediante procedimientos
que no existen en pUbllca de ordinarios. especialmente
el momento de la Tecno]_og]'_a procedimientos con
. d negociacién o dialogo

compras pero qgue lnnovadaora competitivo-
pueden (CPTI)
desarrollarse en Cualquier tipo de contrato de
un tiempo los previstos en el TRLCSP.
razonable.

de Compra No sujeto al régimen
soluciones a - . general del TRLCSP
futuras pUbllca
necesidades Precomercial Contrato de

(CPP)



e Persigue:

— La mejora de los
incorporacidén de

— E1 fomento
— E1 1impulso
innovacion
cliente de

« (PP

de 1la
de 1la

servicios publicos mediante 1la
bienes o0 servicios innovadores-.

innovacién empresarial.
internacionalizacién de 1la

empleando el mercado publico local como
lanzamiento o referencia-

— No tiene naturaleza subvencional-.

— BlUsqueda de soluciones a posibles demandas futuras-

— Posibilita abordar necesidades publicas para las que
no existen soluciones en el mercado-.

— Desarrollo rentable de soluciones innovadoras para
los servicios publicos.

— Sin limitaciones subjetivas: cualquier entidad del
sector publico puede impulsar CPP.



Fases del P(CP

The public tender will be based on the principles of Pre-
Commercial Procurement:
*Procuring R&D instead of commercially available solutions
*Procuring in competitive phases

FASES:

Proposal Phase 1 Phase 2 Phase 3
selection Solution Prototype Proof of
development development concept

Budget; 250,000.00 € Budget: 1,000,000.00 € Budget: 1,550,000.00 €
41,666.67 € per bidder 250,000.00 £ per bidder 516,666.66 € per bidder
A minimum of & bidders A minimum of 4 bidders A minimum of 2 bidders




internos para definir conocer el estado
del arte y definir el common challenge

-Se mantuvieron dialogos
con las empresas en los workshops de Zrz. Santiago
de Compostela- Copenhague y Paris en Nov 201k

Oferta publica el 4 de Julio 2017.
Fase 1:
— En octubre 2017 se las propuestas. 22 empresas

se presentaron. 19 pasaron el corte-.

— Evaluacién en base a criterios clinicos. técnicosa
estrategia. legales. Evaluacidn de impactoa
funcionalidad de la solucidén. calidad técnica. calidad
de la gestidén de proyecto.

para ejecutar fase 1
(€41 -bbb-E7€ )

de nov 2017 a marzo 2018 (5 meses)
— Reuniones con todos ellos

— Finalizacidén y resolucidn final de fase 1l: Sept 2018
anuncio de empresas

Lanzamiento de fase 2: en breve



Socios:

— Socio Bosnio

— Socio francés

— Socio comunicacion

Dificultad de definir el common challenge entre
todos los socios

Cambios presupuestarios

— De 5m€ a UM€ (3.5M€ inversidén en compra a 2-86M€)

Extensidén en tiempo debido a dificultad en gestidn
(contratos y tender)

Decalaje entre tiempos de las fases y lanzamiento vy
respuesta/aprobacién de la Comision

Dificultad de encontrar el componente de
investigacién en las propuestas-

Tiempo extenso. Avance del mercado vs innovacidén e
investigacidn.



Europa no solo como fuente de financiacidn
Gran cartera de socios

Best practices que se comparten y replican en
regiones

Oportunidades de innovacidn
Nuevo mercado de research y colaboracidn.

Con respecto a C(PC- Europa tiene una linea de
financiacidén abierta que permite

compartir el riesgo econdémico
BUsgqueda de socios

Encontrar soluciones con mayor impacto. mejor
funcionalidad (muchos socios)

Aungue no siempre es atractiva-

Unidad de Innovacion del SALUD. 15 afios traba
en Europa-. 19 proyectos y reconocimiento como
de referencia (Reference Site) por el E§B=4AH

S
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otras

jando
regiodn
uropean Innovation

Partnership on Active
and Healthy Ageing

REFERENCE SITE



Estamos aqui:

EMpowering PAtients for a BeTTer Information
Unidad de Innovacidén and improvement of the Communication Systems

GA n.O0 LA04AE

Hospital de Barbastro
Servicio Aragonés de Salud

Juan Coll (jcolldsalud.aragon-es)
Rosana Anglés
(ranglesbdsalud.aragon.es)

Modesto Sierra <ACIS =% t | d
(msierracdsalud.aragon-.es) XUNTA DE GALICIA m]d. §—au
CONSELLERIA DE SANIDADE Central Denmark Fn'gi an el le salld

Telf: 974.249.011

innovation.hbrbdsalud.aragon-.es European
Health

Futures KOKOM
Network

== European

immmmml Project co-funded by the European Commission




